RECRUTEMENT
SUNU Bank Sénegal

Vendeur en salle de marchés (F/H)

Q Dakar / Sénégal

Gérer, développer

de marché.

Responsabilités principales

un portefeuille de clients et étre

l'interlocuteur privilégié du réseau pour les activités

= Contribuer a I'amélioration et a la
fluidification du service au client ;

= Produire et fiabiliser les reportings
réglementaires et commerciaux ;

= Mener des actions de prospection en
collaboration étroite avec les Business
Centres ;

= Mettre a jour les tableaux de bord de suivi
de l'activité (couverture, rapatriement...) ;

= Participer activement a la réalisation des
objectifs collectifs ou personnels (qualitatifs
et quantitatifs) qui sont déterminés
annuellement ;

= Participer aux réunions d'information et de
formation avec les clients et les prospects ;

= Communiquer a son apporteur d'affaires les
informations privilégiées recues du client
(a l'aide éventuellement de reporting
d'activité), ainsi que les incidents, les
risques ;

= Favoriser et développer le cross-selling sur
sa clientele (financement, commerce
international, cash management...).

Profil

Minimum 2 ans d’expérience.

Comment postuler ?

Merci d’envoyer votre Curriculum Vitae en précisant en objet : « Vendeur en salle de marchés »

a l'adresse suivante : recrutement.banksenegal@sunu-group.com au plus tard le mercredi 11

mars 2026 a 18h00.

Compétences requises

= Connaitre la stratégie commerciale du groupe

SUNU en termes de développement de l'offre
des produits de marché envers la clientele des
grandes entreprises ;

Avoir et actualiser une culture économique et
financiére ;

Avoir une connaissance approfondie des
produits et des techniques de marché ;

Maitriser la réglementation ROG ;

Acqueérir les connaissances de base sur les
produits et services connexes a son activité en
vue de faciliter le cross-selling ;

Avoir le sens commercial ;

Disposer d’une bonne capacité a communiquer.

BAC+4/5 (école de commerce, université) en Finances, Gestion ;

NB : Seules les candidatures retenues seront contactées.
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